Condiciones especiales AUTO1 Finance

A. Generales

1. AUTO1.com GmbH administra el sitio web www.auto1.com, en el que AUTO
Group Operations SE (en adelante, “AUTO1"), gestiona una plataforma de
compraventa de vehiculos usados (en adelante, la "Plataforma"). Dichos
vehiculos usados se venden exclusivamente a profesionales del sector de la
automocién (en adelante, "Profesional/es") a través de la Plataforma.

2. AUTO1 European Cars B.V. (en lo sucesivo "Vendedor") es el vendedor de los
vehiculos ofrecidos a través de la Plataforma y ostenta la titularidad de dichos
vehiculos, ya sea en forma de propiedad o, en el caso de los vehiculos que, en
el momento de solicitar el servicio de aplazamiento de conformidad con la
Seccién B Punto | Parrafos 1y 2 hayan sido transferidos a un financiador (o a
un fideicomisario o representante que actue en nombre de dicho financiador)
como garantia para asegurar las propias obligaciones del Vendedor (lo que
significa que, al acordar el aplazamiento de conformidad con la Seccién B Punto
| parrafos. 1y 2, el Vendedor no es propietario del vehiculo, pero la propiedad
del vehiculo respectivo sera automaticamente re-transferida al Vendedor
sobre la ocurrencia de ciertas condiciones), en la forma de un derecho de
expectativa (Anwartschaftsrecht) (tal posicién en lo sucesivo denominada
"Titulo"). Tanto AUTO1.com GmbH como el Vendedor son empresas
integrantes del grupo empresarial AUTO1 (en lo sucesivo todos ellos "AUTO1
Group").

3. Los Términos y Condiciones de Venta de vehiculos usados (en adelante, “T&Cs
de Venta”) se aplicaran a la venta de los vehiculos a través de la Plataforma.

4. Los Profesionales tienen la oportunidad de participar en el programa "AUTO1
Finance", también denominado AUTO1 Financing. En este caso, a peticion del
Profesional, el Vendedor podra aplazar el requerimiento del pago del precio de
compra del vehiculo usado y AUTO1, en su caso, podra aplazar otras
reclamaciones descritas con mas detalle en la Seccién B Punto | Parrafo 2. Estas
Condiciones Especiales de AUTO1 Finance (en lo sucesivo "T&Cs AUTO1
Finance") se aplicaran a cada compra de vehiculo usado, ademas de los T&Cs
de Venta, en cada caso, para la relacién contractual con el Vendedor en relacién
con el vehiculo usado (en lo sucesivo, el "Contrato de Compraventa del
Vehiculo Usado") y por otro lado, para la relacién contractual con AUTO1 en
relacién con los servicios relacionados con el vehiculo (en lo sucesivo, el
"Contrato de Servicios" y junto con el Contrato de Compraventa del Vehiculo
Usado, los "Contratos", asi como el Contrato de Compraventa del Vehiculo
Usadoy el Contrato de Servicios individualmente cada uno un "Contrato"). Los
términos y condiciones del Profesional que pudieran entrar en conflicto con el
contenido de los anteriores términos y condiciones no seran de aplicacion.

5. En el supuesto de que existieran contradicciones entre los presentes T&Cs
AUTO1 Finance y los T&Cs de Venta, prevalecera lo dispuesto en los presentes
T&Cs AUTO1 Finance.
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6. Estos T&Cs AUTO1 Finance no se aplican a los Profesionales que tengan su
principal lugar de negocio en Polonia.

B. Estipulaciones AUTO1 Finance

I. Participacién en AUTO1 Finance; Otorgamiento de un Aplazamiento; Tarifas
adicionales en relacién con AUTO1 Finance

1. La admision de un Profesional al servicio AUTO1 Finance, también llamado
AUTO1 Financing, se efectia de forma independiente. Si un Profesional es
admitido para contratar el servicio AUTO1 Finance, AUTO1 se lo notificara al
Profesional por correo electrénico tras la aceptacion de las condiciones
generales, en concreto, la suma total cuyo pago puede ser aplazado, la tasa de
interés a la que se concede el aplazamiento (en lo sucesivo: "Tasa de Interés"),
el Periodo de Aplazamiento y, donde fuera aplicable, las condiciones para
cualquier extension del Periodo de Aplazamiento (en lo sucesivo: "Condiciones
Generales"). Las Condiciones Generales se aplican a cada Solicitud de
Aplazamiento (como se define mas adelante) del Profesional hasta nuevo aviso,
es decir, mientras y en la medida en que AUTO1 no haya notificado al
Profesional sobre cualquier cambio en las mismas (invitatio ad offerendum). Las
condiciones exactas relativas a la participacion en AUTO1 Financing se
comunicaran al Profesional por separado.

2. En el marco de dichas Condiciones Generales, el Profesional podra registrar
una solicitud de aplazamiento del precio de compra y la tarifa de subasta
adeudada en virtud del Contrato de Servicios con AUTO1 conforme a lo
dispuesto en la Seccion C Punto | Parrafo 1 de los T&Cs de Venta (en lo sucesivo:
"Tarifa de Subasta") y las tarifas establecidas de acuerdo a lo dispuesto en la
Seccién C Punto | Parrafo 2 de los T&Cs de Venta (en lo sucesivo: "Tarifas") a
través del botdén "Financiar Ahora" (en lo sucesivo: "Solicitud de
Aplazamiento"), o a mas tardar dentro de los 3 dias habiles siguientes a la
conclusion del Contrato de Compraventa de Vehiculo Usado entre el
Profesional y el Vendedor. Al registrar una Solicitud de Aplazamiento, el
Profesional acepta en cada caso las Condiciones Generales que se le
comuniquen. Si el Vendedor acepta la Solicitud de Aplazamiento, el Profesional
recibira la notificacién correspondiente (por ejemplo, como parte de la factura,
en lo sucesivo "Confirmacién de Aplazamiento”), mediante la cual se
formaliza un "Acuerdo de Aplazamiento" con el Vendedor como parte del
Contrato de Compraventa de Vehiculo Usado, con respecto al precio de
compra del vehiculo usado, y con AUTO1 como parte del Contrato de
Servicios, con respecto a la Tarifa de Subasta y las Tarifas.

3. En virtud del Acuerdo de Aplazamiento, el Vendedor y AUTO1 aplazaran
(stunden) el ejercicio de sus derechos de cobro contra el Profesional en relacién
al Contrato de Compraventa de Vehiculo Usado y el Contrato de Servicios,
respectivamente, previo pago de la Tarifa de Aplazamiento acordada, en
adelante “Factura de interés”. El Vendedor y AUTO1 tienen en todo momento
el derecho de vender y ceder por separado los respectivos derechos de cobro
y las acciones asociadas para el pago de las Tarifas de Aplazamiento a AUTO1
Finance B.V., Building B, TreeCity, Hullenbergweg 95, 1101 CL Amsterdam,
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Paises Bajos (Registro Mercantil: 85372714, en lo sucesivo: "AUTO1 Finance").
Cualquier cesion sera notificada por separado al Profesional. AUTO1 Finance
tiene derecho a su vez a vender y ceder todos los derechos de cobro contra el
Profesional a terceros o utilizarlos como garantia. Ademas, AUTO1 Finance
también tiene derecho en cualquier momento a recomprar y readquirir los
derechos de cobro antes mencionados de terceros y venderlos o cederlos de
nuevo al Vendedor o a AUTO1 (el Vendedor, AUTO1, AUTO1 Financey cualquier
tercero a quien los derechos de cobro antes mencionados pudieran haber sido
vendidos y/o cedidos, cada uno individualmente denominado "Acreedor").

La "Tarifa de Aplazamiento” en adelante “Factura de interés”:

a. se calcula diariamente durante todo el periodo de aplazamiento del
derecho de cobro en virtud de los Acuerdos y del Acuerdo de Aplazamiento
(en adelante: "Periodo de Aplazamiento") de la siguiente manera:

(i) Tipo de interés multiplicado por

(i) la suma de todas las obligaciones de pago del Profesional en virtud del
Acuerdo correspondiente, multiplicada por el

(iii) numero real de dias de aplazamiento del crédito (es decir, hasta el dia
en el que se produzca la liquidacion de la deuda por el Profesional) dividido
por 360; y

b. es facturada mensualmente y con vencimiento de pago inmediato.

c. La Factura de interés se entiende como un importe sin incluir el impuesto
sobre el valor afiadido. En la medida en que lo permita la ley, AUTO1
renuncia, frente al Profesional, a cualesquiera posibles exenciones fiscales
aplicables a las Facturas de interés, de conformidad con la normativa
aplicable (en materia de IVA).

Antes de que finalice el Periodo de Aplazamiento vigente en ese momento,
AUTO1, actuando en nombre del Vendedor y en su propio nombre, podra (pero
no estard obligada a) ofrecer al Profesional una extension del Periodo de
Aplazamiento (Verlangerung des Stundungszeitraums) conforme al Acuerdo de
Aplazamiento por un mes, a cambio del pago de una “extension fee” (Factura
de extensién) a AUTO1. AUTO1, actuando en nombre del Vendedor y en su
propio nombre, no concedera mas de dos (2) extensiones del Periodo de
Aplazamiento (Verlangerung des Stundungszeitraums) en virtud de ningun
Acuerdo de Aplazamiento. La Factura de extension a pagar por el Profesional
(la “Extension Fee") se calculara como sigue:

- para la primera extension: el importe mayor entre 75 EUR y el 1% del
importe aplazado en virtud del Acuerdo de Aplazamiento
correspondiente; y

- para la segunda extension: el importe mayor entre 150 EUR y el 2% del
importe aplazado en virtud del Acuerdo de Aplazamiento
correspondiente.

AUTO1 comunicara al Profesional la Factura de extension aplicable y la nueva
fecha de finalizacion del Periodo de Aplazamiento cuando ofrezca la extension.
El Profesional podrad aceptar dicha oferta pagando la Factura de extensién
correspondiente a AUTO1 en la forma indicada en la oferta de extension. Para
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evitar dudas, ademas, el Profesional seguira obligado a pagar la Comision de
Aplazamiento durante el Periodo de Aplazamiento ampliado, de conformidad
con la Seccién B, Punto |, Parrafo 4 anterior.

No se ofrecera una extension del Periodo de Aplazamiento conforme a esta
Seccion B, Punto |, Parrafo 5 a los Profesionales que tengan su domicilio social
(principal lugar de negocios) en el Reino de Suecia.

Il. Pago; Consecuencias del Impago; Desistimiento derecho de compensacién

No obstante lo dispuesto en la seccién B, Punto lll, de los Términos y Condiciones de
Venta, se aplicaran las siguientes disposiciones:

1.

Al presentar una Solicitud de Aplazamiento, el Profesional acepta y consiente
expresamente que, tras la aprobacion de la Solicitud de Aplazamiento, se
adeude también la Factura de interés, ademas del precio de compra, la Tarifa
de Subastay las Tarifas, y que el pago se realice exclusivamente en EUR. Queda
expresamente excluida la aplicacién de la Seccién B, Punto IV, de los Términos
y Condiciones Generales de Venta.

En el caso de que una Solicitud de Aplazamiento realizada por el Profesional
sea aceptada por el Vendedor y AUTO1, estos ultimos, respectivamente,
informaran al Profesional de la fecha de vencimiento del precio de compra
(incluso a través de pagos a plazos en el caso de un aplazamiento prolongado
(verldngerte Stundung)), la Tarifa de Subasta y las Tarifas en la Confirmacién de
Aplazamiento. El pago del precio de compra (incluido el pago a plazos en caso
de aplazamiento prolongado), de la Tarifa de Subasta, de las Tasas, asi como
de las correspondientes Facturas de interés, se deben efectuar de inmediato
en la fecha de su vencimiento mediante transferencia bancaria en la cuenta
indicada en la Confirmacion de Aplazamiento. No obstante, el precio de
compra, la Tarifa de Subasta y las Tarifas, junto con las Tasas de Interés
devengadas y pendientes de pago hasta la fecha del pago integro de estos
importes, seguiran siendo pagaderos en cualquier momento, incluso antes de
la expiracién del Periodo de Aplazamiento.

Si el Profesional realiza un pago sin especificar una amortizacion especifica
(Tilgungsbestimmung), el pago sera asignado por el Acreedor pertinente en el
siguiente orden:

(i) en primer lugar, pro rata y pari passu sobre cualesquiera costes y/o gastos
vencidos y no pagados exigibles al Profesional;

(ii) en segundo lugar, pro rata y pari passu sobre las Facturas de interés vencidas
e impagadas; y

(iii) en tercer lugar, pro rata y pari passu al precio de compra (incluido cualquier
pago a plazos), la Tarifa de Subasta y las Tarifas.

Si el Profesional adeuda cantidades vencidas e impagadas en virtud de mas de
un Contrato, se aplicara el mismo criterio anteriormente indicado, siempre que
los pagos en cada posicion, de (i) a (iii) se efectien a pro rata en funcion de los
correspondientes importes pendientes y pari passu en relacion con todos los
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contratos de compra pertinentes con respecto a los cuales el Profesional tenga
deudas vencidas e impagadas.

De forma inmediata tras el vencimiento del Periodo de Aplazamiento y sin
necesidad de previo aviso (Mahnung), el Profesional incurrira en mora (in
Verzug) con respecto al precio de compra, la Tarifa de Subasta y las Tarifas de
conformidad con lo dispuesto en Art. 286 del Cédigo Civil aleman (BGB). Con
respecto a las Facturas de interés, el Distribuidor incurrird en mora (in Verzug)
de conformidad con el Art. 286 del Cddigo Civil aleman (BGB) si el pago
correspondiente no se ha recibido dentro de los tres dias habiles siguientes a
la fecha de vencimiento, tal y como se especifica en el calculo final de las
Facturas de interés.

Si el Profesional incumple (in Verzug), total o parcialmente, su obligacion de

a. pagar el precio de compra recogido en el Contrato de Compraventa de
Vehiculo Usado para el que se concedi6 un aplazamiento, y/o,

b. pagar la Tarifa de Subasta y/o las Tarifas en virtud del Contrato de
Servicios para los que se concedié un aplazamiento,

el Profesional quedara obligado a pagar al Acreedor que corresponda,

c. en el caso del parrafo a), un importe correspondiente al 5% del precio
de compra o0 250,00 euros (netos) (el importe que sea superior),

d. en el caso del parrafo b), un importe correspondiente al 5% de la suma
de la Tarifa de Subasta y las Tarifas, o 100,00 EUR (netos) (el importe
que sea superior).

Esta disposicidon no sera de aplicacion si el Profesional no es responsable del
impago. En caso de que el Acreedor respectivo considere insuficiente el
importe de la penalizacion contractual, las partes acuerdan que un tribunal
competente podra, a su propia discrecion, determinar el importe adeudado en
virtud de esta Seccién B Punto Il Parrafo 5.

Si el Profesional incumple (in Verzug) su obligacion de pago de uno o mas pagos
parciales y/o las Tasas de Interés, el Profesional pagara intereses de demora
(Verzugszinsen) a un tipo igual al Tipo de Interés mas 5 puntos porcentuales
("Tipo de Interés de Demora").

El importe total a pagar como consecuencia del impago

a. se devengara diariamente durante todo el Periodo de Aplazamiento y se
calculara de la siguiente manera: Tipo de interés de demora multiplicado
por (importe total de todos los pagos fraccionados vencidos pero
impagados en virtud de un Acuerdo y/o todas las Tarifas de Interés
vencidas pero impagadas en virtud de un Acuerdo respecto del cual el
Profesional se encuentre en situacién de demora) multiplicado por
(numero real de dias del periodo de calculo correspondiente dividido por
360); y

b. sefacturard mensualmentey sera exigible.

Pagina 5 de 32



Si el Profesional incumple su obligacion de pago del precio de compra
(incluyendo cualquier pago a plazos adeudado), la Tarifa de Subasta, las Tarifas
o las Tasas de Interés de conformidad con lo dispuesto en la Seccién B, Punto
I, parrafos 5y 6, el Profesional reembolsara al Acreedor pertinente todos los
costes y/o gastos en los que hubiera incurrido con relacion al cobro de las
cantidades adeudadas al Acreedor pertinente, siempre que (i) dichos costes o
gastos fueran necesarios y apropiados y (ii) se dedujeran las cantidades
recibidas del Acreedor correspondiente de acuerdo a lo dispuesto en la Seccion
B, Punto Il, Parrafo 5y 6.

Si un Profesional tiene uno o mas Acuerdos respecto de los cuales se haya
concedido un aplazamiento y en virtud de los cuales existan pagos
pendientes, y si el Profesional incurre en mora (in Verzug) respecto de
cualquiera de sus obligaciones de pago en virtud de cualquiera de dichos
Acuerdos por un importe de al menos 100,00 EUR (cross-default), el
Acreedor correspondiente podra, a su sola discrecién, (i) desistir
(zuriicktreten) de uno o de todos esos Acuerdos y/o (ii) declarar la
cancelacion (Aufhebung) del Acuerdo de Aplazamiento concedido
respecto de uno o de todos esos Acuerdos, en cada caso mediante
notificacion al Profesional (por ejemplo, enviando un documento de
cancelacion).

Si el Acreedor correspondiente notifica al Profesional el ejercicio de su
derecho de desistimiento (Ruicktritt), se aplicaran las siguientes
disposiciones:

AUTO1 notificara al Profesional el lugar en el que debe devolver el vehiculo en
cuestion y enviar los documentos del mismo con la informacion de
seguimiento de dicha documentacion. Los gastos de devolucion del vehiculo y
la entrega de los documentos del mismo correran a cargo del Profesional. El
Profesional debera notificar la fecha y el lugar de devolucidon por correo
electrénico a clientes@autol.com al menos 24 horas antes de la entrega. Si el
Profesional no devuelve el vehiculo en el plazo de tres dias habiles desde la
notificacion de la direccion de entrega, el Acreedor correspondiente o una
persona que actle en su nombre tendra derecho a recuperar el vehiculo del
Profesional. El Profesional queda obligado a reembolsar al Acreedor pertinente
todos los costes en los que haya incurrido en relacion con la recuperacion del
vehiculo y sudocumentacion, siempre que dichos costes hayan sido necesarios
y pertinentes.

Ademas, el Profesional debera abonar al acreedor correspondiente un importe
a tanto alzado del 5% del precio de compra o 250,00 EUR (netos) (el importe
que sea mayor) por vehiculo por los dafios sufridos como consecuencia de la
rescision y reventa, a menos que el Profesional acredite fehacientemente que
no se han producido esos dafios econdmicos por este concepto o que éstos
han sido inferiores. Las eventuales pérdidas econ6micas como consecuencia
de la reventa también podran ser reclamadas como dafios y perjuicios al
Profesional. En caso de que un pago en virtud de los Parrafos 5 a 6 de esta
Seccion haya vencido antes de la rescision del acuerdo instada por el respectivo
Acreedor, se tendran en cuenta los importes debidos en concepto de dafios y
perjuicios en virtud del presente Parrafo 9. Si el Profesional no paga el importe
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reclamado en el plazo de cinco dias habiles, el Acreedor iniciara
inmediatamente un procedimiento judicial contra el Profesional en
reclamacion de todas las cantidades adeudadas.

c. Siel Profesional ya hubiera hecho uso del vehiculo (Verwendungen getdtigt) o si
tuviera previsto utilizarlo (in Aussicht genommen, Verwendungen zu tétigen),
AUTO1 no compensara econdmicamente o asumira ninguna obligacion frente
a terceros para pagar dichos gastos en caso de ejercicio de su derecho de
desistimiento. Esto se aplica independientemente de si los gastos eran
necesarios o no. La responsabilidad recae exclusivamente en el Profesional.

10. Si el Acreedor correspondiente notifica al Profesional la revocacién
(Aufhebung) de un Acuerdo de Aplazamiento, se aplicaran las siguientes
disposiciones:

Tras la declaracién de cancelacion del Acuerdo de Aplazamiento, el precio de
compra correspondiente, la Tarifa de Subasta, las Tarifas y las Tasas de Interés
correspondientes devengadas pero no pagadas hasta la fecha de dicha
cancelacion seran inmediatamente exigibles. Si el Profesional no paga dichos
importes en un plazo de cinco dias habiles, el Acreedor en cuestion podra
inmediatamente (i) rescindir (zurlicktreten) el Acuerdo en cuestién o todos los
Acuerdos con el Profesional en relacion con los cuales se haya concedido un
aplazamiento y en virtud de los cuales haya pagos pendientes, en cuyo caso se
aplicara la Seccién B, Punto I, parrafo 8, y/o (ii) iniciar acciones legales en
relacion con sus reclamaciones pendientes contra el Profesional.

11. Si el Acreedor pertinente inicia un procedimiento judicial de conformidad con
la Seccion B Punto Il Parrafo 9 Letra b y Parrafo 10, el Profesional le
reembolsard todos los costes y/o gastos incurridos en relacion con dichos
procedimientos judiciales, siempre que dichos costes o gastos fueran
necesarios y oportunos.

12. El Acreedor se reserva expresamente el derecho a reclamar otros dafios y
perjuicios derivados del impago dentro del marco de las leyes y disposiciones
vigentes.

13. El Profesional no tiene derecho a compensar (aufrechnen) reclamaciones contra
el Acreedor o a ejercer un derecho de retencion (Zuriickbehaltungsrecht) a
menos que dichas reclamaciones sean indisputables (unbestritten) por el
Acreedor o hayan sido legalmente establecidas por un tribunal (rechtskraftig
gerichtlich festgestellt). En particular, el Profesional no tiene derecho a denegar
el pago alegando que tiene otras reclamaciones reales o supuestas contra el
Acreedor respectivo derivadas de otros Acuerdos (incluidos otros contratos de
compra).

Ill. Condiciones resolutorias (Auflésende Bedingung)
1. Cualquier Acuerdo de Aplazamiento estara sujeto a las subsiguientes

condiciones resolutorias:

a. el vehiculo es destruido después de la transmisién del riesgo
(Gefahrenubergang), sufre una pérdida total o se pierde de cualquier otra
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manera (kommt auf sonstige Weise abhanden), a menos que esto se deba a
una actuacioén culposa de AUTO1, el Vendedor o sus agentes indirectos
(Erfullungsgehilfen);

b. en caso de que se realice una investigacion por el vendedor conforme a la
seccion B, Punto IV, parrafo 2, letra ¢; Punto V, parrafo 2, letra ¢; Punto VI,
parrafo 2, letra ¢; Punto VII, parrafo 2, letra ¢, Punto VIII, parrafo 2, letra ¢;
Punto IX, parrafo 2, letra c o Punto X, parrafo 2, letra ¢, , de un vehiculo
vendido por el Vendedor al Profesional y aun no pagado en su totalidad

c. yelmismo no se encuentre en el establecimiento comercial (conforme a la
seccion B, Punto IV, parrafo 2, letra a; Punto V, parrafo 2, letra a; Punto VI,
parrafo 2, letra a; Punto VII, parrafo 2, letra a; Punto VIII, parrafo 2, letra a;
Punto IX, parrafo 2, letra a o Punto X, parrafo 2, letra a) o, con la aprobacién
del Vendedor no se encuentre en el otro destino elegido. Esto no se aplica
si el Vendedor puede demostrar de forma creible el uso temporal del
vehiculo correspondiente para una prueba de conducciéon u otro viaje
necesario;

d. el Profesional incumple una obligacion esencial para asegurar el vehiculo
(incluida la obligacion de garantizar una cobertura de seguro suficiente
conforme a las disposiciones de la seccion B, Punto IV, parrafo 2, letra d;
Punto V, parrafo 2, letra d; Punto VI, parrafo 2, letra d; Punto VII, parrafo 2,
letra d; Punto VIII, parrafo 2, letra d; Punto IX, parrafo 2, letra d; o Punto X,
parrafo 2, letra d) o incumple gravemente otra obligacion contractual frente
al vendedor a pesar de haberse realizado una advertencia (Abmahnung);

e. el Profesional pierde un titulo habilitante de naturaleza publica (6ffentlich-
rechtliche Genehmigung) o una autorizacidon necesaria para continuar sus
operaciones comerciales/negocio o su pérdida es probable o inminente;

f. el Profesional cesa o liquida su actividad, toma medidas para hacerlo o
anuncia el cese o la liquidacion de su actividad; o

g. se puede prever que el Vendedor no pueda continuar con el Acuerdo de
Aplazamiento por otras razones de peso (de buena fe), teniendo en cuenta
la practica comun, por ejemplo, debido a un deterioro significativo de las
circunstancias financieras del Profesional o atrasos de pago significativos
del Profesional hacia el Vendedor u otra empresa de AUTO1 Group.

Si el Profesional o el Acreedor tienen conocimiento de la aparicion de una de
las condiciones resolutorias anteriormente mencionadas, el Profesional o el
Acreedor deberan notificarlo de inmediato (y en cualquier caso en un plazo de
10 dias habiles) por escrito a la otra parte contratante.

En caso de que se sucedieran cualquiera de las condiciones resolutorias
anteriormente mencionadas, el precio de compra , la Tarifa de Subasta , las
Tarifas y las Tasas de Interés correspondientes devengadas y pendientes de
pago hasta el momento en que se presenten cualquiera de las condiciones
anteriormente mencionadas seran inmediatamente exigibles y pagaderas. Si el
Profesional no paga dichas cantidades dentro de los cinco dias habiles desde
que tuviera conocimiento de su existencia, el Acreedor correspondiente
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iniciara de inmediato acciones legales respecto de todas sus reclamaciones
contra el Profesional.

4. La Seccién B Punto Il Parrafos 4 a 8 se aplicaran en consecuencia.

IV. Plazo de transporte; Transmision del titulo de propiedad - Disposiciones para los
Profesionales Alemanes

No obstante lo dispuesto en la seccidén B, Punto VI, de los T&Cs de Venta, se aplicaran las
siguientes disposiciones a los Profesionales con domicilio social en la Republica Federal

de Alemania:

1. Retencién ampliada del titulo de propiedad (erweiterter Eigentumsvorbehalt)
en caso de aplazamiento

a.

En el supuesto de que el Profesional sea un empresario con domicilio
social en la Republica Federal de Alemania (de conformidad con lo
dispuesto en el articulo 14 del Cédigo Civil aleman (BGB), un
empresario es una persona fisica o juridica o una sociedad con
capacidad legal que, al celebrar una transaccion juridica, actia en el
ejercicio de su actividad comercial o profesional independiente) y se
haya acordado un aplazamiento conforme a la Seccién B, Punto |,
parrafos 1y 2 (y, si el vehiculo correspondiente no se encuentra en la
Republica Federal de Alemania en el momento de la venta, con
sujecion a la condicion suspensiva (aufschiebende Bedingung) de que
dicho vehiculo haya llegado al territorio de la Republica Federal de
Alemania), el Vendedor y el Profesional acuerdan lo siguiente:

Si el Profesional no contrata un servicio de transporte conforme al parrafo
CPunto Il delos T&Cs de Venta, el Profesional se encargara por sus propios
medios de que el vehiculo correspondiente sea importado a la Republica
Federal de Alemania en el plazo de 7 dias habiles a partir de la celebracion
del correspondiente Contrato de Compraventa de Vehiculo Usado.

El Vendedor se compromete, una vez cumplidas integramente las
obligaciones del Profesional en virtud del Contrato de Compraventa de
Vehiculo Usado respecto del vehiculo correspondiente (incluida la
Comision de Subasta, asi como todas las comisiones/tarifas en virtud del
Contrato de Servicios y cualesquiera comisiones de aplazamiento
aplicables), a transferir al Profesional la titularidad del vehiculo —
incluidos, en su caso, los accesorios (Zubehdér)— y a entregar la
documentacion de matriculacion relativa al vehiculo.

Por la presente, el Vendedor transfiere la titularidad del vehiculo
correspondiente al Profesional bajo la condicion de que el Profesional
haya cumplido integramente todas las obligaciones derivadas del Contrato
de Compraventa de Vehiculo Usado respecto del vehiculo correspondiente
(incluida la Comision de Subasta y todas las comisiones/tarifas en virtud
del Contrato de Servicios y cualesquiera comisiones de aplazamiento
aplicables). Esto significa: la titularidad del vehiculo correspondiente y
todos los derechos inherentes al mismo permaneceran en el Vendedor
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hasta que el Profesional haya cumplido integramente todas las
obligaciones descritas en la frase anterior y, hasta entonces, el Profesional
no estara autorizado a revender y/o transferir la titularidad del vehiculo
correspondiente. Una vez que el Profesional haya satisfecho integramente
todas las obligaciones de pago en virtud del Contrato de Compraventa de
Vehiculo Usado respecto del vehiculo correspondiente (incluida la
Comision de Subasta y todas las comisiones/tarifas en virtud del Contrato
de Servicios y cualesquiera comisiones de aplazamiento aplicables), el
Profesional pasara a ser el propietario de dicho vehiculo.

Mediante la entrega (Ubergabe) del vehiculo correspondiente al
Profesional en las instalaciones comerciales del Profesional y mediante la
aceptacién por parte del Profesional de dicha entrega (Ubergabe), el
Profesional confirma y reconoce el acuerdo de reserva de dominio
conforme a este parrafo 1.

2. Obligaciones de retencion del titulo. Durante la vigencia de la (ampliada)
reserva de dominio (erweiterter Eigentumsvorbehalt), el Profesional esta
sujeto a las siguientes obligaciones:

a.

El Profesional debera facilitar al Vendedor el/los nombre(s) de sus
instalaciones comerciales en las que se mantengan los vehiculos vendidos
(en lo sucesivo, cada una o todas, “Instalaciones Comerciales”) y debera
aportar prueba de la ubicacion actual del vehiculo vendido si asi lo solicitan
el Vendedor o los representantes autorizados del Vendedor.

El Profesional debera actuar con la debida diligencia en la manipulacion
del vehiculo vendido. Se permite el wuso con fines de
demostracion/pruebas de conduccién, en la medida en que lo permita la
legislacion aplicable (en particular la normativa de trafico), limitado al
territorio de la Republica Federal de Alemania y a una distancia total de 50
kilbmetros por cada 30 dias, pero no mas de un total de 300 kildmetros
durante la vigencia del Acuerdo de Aplazamiento. El Profesional esta
obligado a informar inmediatamente por escrito a los terceros que tomen
posesion del vehiculo vendido acerca de la reserva de dominio del
Vendedor. Cualquier custodia del vehiculo vendido fuera de las
Instalaciones Comerciales requiere el consentimiento previo y por escrito
del Vendedor. A solicitud del Vendedor o de los representantes
autorizados del Vendedor, el Profesional debera presentar pruebas del
estado actual del vehiculo vendido.

El Profesional autoriza expresamente al Vendedor y a los representantes
autorizados del Vendedor a inspeccionar regularmente el vehiculo
vendido durante el horario comercial habitual para asegurarse de que se
encuentra en condiciones adecuadas. El Profesional también autoriza una
inspeccion inmediata en caso de peligro inminente. A tal efecto, el
Vendedor y sus representantes autorizados tienen derecho a inspeccionar
(i) el vehiculo vendido, (ii) la documentacion del vehiculo que obre en
poder del Profesional y (iii) la documentacion comercial relativa al vehiculo
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vendido, y a acceder a las Instalaciones Comerciales durante el horario
comercial habitual.

d. El Profesional estd obligado a asegurar adecuadamente el vehiculo
vendido y a mantener la cobertura del seguro durante todo el periodo de
reserva de dominio. La cobertura del seguro mantenida por el Profesional
debera cubrir en particular el robo, los dafios, el incendio, el allanamiento
y el vandalismo.

e. El Profesional deberd notificar inmediatamente al Vendedor en forma de
texto (Textform) cualquier dafio en el vehiculo vendido, asi como el robo u
otra pérdida. Lo mismo se aplica al menoscabo de garantias adicionales
del Vendedor conforme a la Seccion B Punto XI por medidas de terceros
como embargo (Pfandung), confiscacion (Beschlagnahme) o retirada
(Wegnahme). El Profesional indemnizara al Acreedor correspondiente por
todos los costes que sean necesarios para proteger los derechos del
Acreedor correspondiente derivados de los Acuerdos y de AUTO1
Financing, en particular los costes de eliminacién de intervenciones
injustificadas de terceros, como los costes de acciones de terceria
(Drittwiderspruchsklagen) interpuestas por el Acreedor correspondiente,
o los costes para asegurar el vehiculo vendido. El Profesional debe hacer
todo lo posible y razonable para evitar actuaciones no autorizadas de
terceros en relacién con el vehiculo vendido y para asegurar el vehiculo
vendido en caso de pérdida.

f.  El Profesional debera proporcionar al Vendedor toda la documentacién
necesaria para defender la posicion juridica del Acreedor correspondiente,
como propietario condicional del dominio de los vehiculos, frente a
terceros, salvo que disposiciones legales imperativas establezcan lo
contrario.

g. Todos los riesgos asociados al vehiculo adquirido por el Profesional se
transferiran al Profesional en el momento de la celebracién del Contrato
de Compraventa de Vehiculo Usado. En particular, el Profesional asumira
(i) los riesgos, responsabilidades, impuestos y tasas asociados al
transporte, al dominio, a la posesién (Besitz), a la responsabilidad
(Haftung) y a la explotacién (Betrieb) del vehiculo vendido y (ii) los riesgos,
responsabilidades, impuestos y tasas asociados a la intervencion
soberana (hoheitliche Eingriffe), e indemnizara al Acreedor
correspondiente por todos dichos riesgos, responsabilidades, impuestos
y tasas.

3. Documentacion. Hasta que el Profesional haya cumplido integramente las
obligaciones derivadas de los Acuerdos y del Acuerdo de Aplazamiento, el
Profesional no tiene derecho a la posesion de la documentacién del vehiculo,
en particular del permiso de circulacion parte Il (Zulassungsbescheinigung Teil
I, Fahrzeugbrief), y el Vendedor o AUTO1 Finance estan autorizados a retener
dicha documentacién. El Vendedor o AUTO1 Finance podran encomendar la
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custodia de la documentacion del vehiculo a otras empresas del Grupo AUTO1
y/0 a proveedores de servicios externos, que a su vez podran subcontratar la
custodia a proveedores de servicios externos.

V. Plazo de transporte; Transmision del titulo de propiedad - Disposiciones para los
Profesionales Franceses

No obstante lo dispuesto en la seccién B, Punto VI, de los T&Cs de Venta, se aplicaran las
siguientes disposiciones a los Profesionales con domicilio social en la Republica Francesa:

1.

Retencion del titulo de propiedad: En el supuesto de que el Profesional sea un
empresario con domicilio social en la Republica Francesa y se haya acordado
un aplazamiento conforme a la Seccién B, Punto |, parrafos 1y 2 (y, si el vehiculo
en cuestién no se encuentra en la Republica Francesa en el momento de la
venta, sujeto a la condicion suspensiva (aufschiebende Bedingung) de que el
vehiculo en cuestion haya llegado al territorio de la Republica Francesa), el
Vendedor y el Profesional acuerdan lo siguiente:

Si el Profesional no contrata un servicio de transporte conforme a la Seccién C,
Punto Il de las Condiciones Generales de Venta, el Profesional se asegurara de
que el vehiculo correspondiente sea importado a la Republica Francesa dentro
de los 7 dias habiles siguientes a la celebracion del correspondiente Contrato
de Compraventa de Vehiculo Usado.

El Vendedor conservara la titularidad del vehiculo y el Profesional no estara
autorizado a revender y/o transferir la titularidad del vehiculo hasta que el
Profesional haya pagado integramente el precio de compra correspondiente,
la Comision de Subasta y las comisiones/tarifas, y hasta que se hayan cumplido
integramente las demas obligaciones derivadas de los Acuerdos y del Acuerdo
de Aplazamiento, sin perjuicio de la transmisién del riesgo (Gefahrentbergang)
en el momento de la entrega del vehiculo correspondiente de conformidad con
la disposicion que figura a continuacién. Mediante la entrega (Ubergabe) del
vehiculo correspondiente al Profesional en las instalaciones comerciales del
Profesional y mediante la aceptacion por parte del Profesional de dicha entrega
(Ubergabe), el Profesional confirma y reconoce el acuerdo de reserva de
dominio conforme a este parrafo 1. La Seccion B, Punto Il, parrafos 8,9y 10 se
aplicara mutatis mutandis en caso de incumplimiento por parte del Profesional
de sus obligaciones derivadas de los Acuerdos y del Acuerdo de Aplazamiento
(distintas de las obligaciones de pago).

Obligaciones de retencion. Hasta la plena transferencia de la titularidad del
vehiculo al Profesional conforme al parrafo 1 anterior, el Profesional estara
sujeto a las siguientes obligaciones:

a. El Profesional debera facilitar al Vendedor el/los nombre(s) de sus
instalaciones en las que se mantengan los vehiculos vendidos de
conformidad con la Seccion B, Punto | de las Condiciones Generales de
Venta (en lo sucesivo, cada una o todas, “Instalaciones Comerciales”) y
deberd aportar prueba de la ubicacion actual del vehiculo vendido si asi lo
solicitan el Vendedor o los representantes autorizados del Vendedor.
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b. El Profesional debera actuar con la debida diligencia en la manipulacién
del vehiculo vendido; en particular, el Profesional unicamente dejara el
vehiculo vendido en sus Instalaciones Comerciales con fines de exposicion.
Se permite el uso con fines de demostracion/pruebas de conduccién en la
medida en que lo permita la legislacion aplicable (en particular la
normativa de trafico) y limitado al territorio de la Republica Francesay a
una distancia total de 50 kilémetros por cada 30 dias, pero no mas de un
total de 300 kilbmetros durante la vigencia del Acuerdo de Aplazamiento.
El Profesional esta obligado a informar inmediatamente por escrito a los
terceros que tomen posesién del vehiculo vendido acerca de la reserva de
dominio del Vendedor. Cualquier custodia del vehiculo vendido fuera de
las Instalaciones Comerciales requiere el consentimiento previo y por
escrito del Vendedor. A solicitud del Vendedor o de los representantes
autorizados del Vendedor, el Profesional debera presentar prueba del
estado actual del vehiculo vendido.

c. El Profesional autoriza expresamente al Vendedor y a los representantes
autorizados del Vendedor a inspeccionar regularmente el vehiculo vendido
durante el horario comercial habitual para asegurarse de que se encuentra
en condiciones adecuadas. El Profesional también autoriza una inspeccion
inmediata en caso de peligro inminente. A tal efecto, el Vendedor y sus
representantes autorizados tienen derecho a inspeccionar (i) el vehiculo
vendido, (ii) la documentacién del vehiculo que obre en poder del
Profesional y (iii) la documentacion comercial relativa al vehiculo vendido,
y a acceder a las Instalaciones Comerciales durante el horario comercial
habitual.

d. El Profesional estd obligado a asegurar adecuadamente el vehiculo
vendido y a mantener la cobertura del seguro durante todo el periodo de
reserva de dominio. La cobertura del seguro mantenida por el Profesional
debera cubrir, en particular, el robo, los dafios (al vehiculo y a terceros), el
incendio, el allanamiento y el vandalismo.

e. El Profesional deberd notificar inmediatamente al Vendedor por escrito (i)
cualquier dafio a terceros o a bienes de terceros causado por el vehiculo
vendido, (ii) cualquier dafio en el vehiculo vendido, (iii) el robo o la pérdida
del vehiculo vendido y (iv) cualesquiera medidas de terceros adoptadas
con respecto al vehiculo vendido, como la confiscacion/embargo (saisie).
Lo mismo se aplica al menoscabo de garantias adicionales del Vendedor
conforme a la Seccion B, Punto XI por medidas de terceros como la
confiscacion/embargo (saisie). El Profesional indemnizara al Acreedor
correspondiente por todos los costes necesarios para proteger los
derechos del Acreedor correspondiente en virtud de estas Condiciones
Generales de AUTO1 Financing en relaciéon con las Condiciones Generales
de Venta, en particular los costes incurridos para subsanar intervenciones
injustificadas de terceros, como los costes de acciones ejercitadas por el
Acreedor correspondiente como tercero que invoca derechos de
propiedad para impedir la ejecucién (Zwangsvollstreckung) de una
resolucion que ordene la ejecucion sobre el bien, o los costes incurridos
para asegurar el vehiculo vendido. El Profesional hara todo lo posible y
razonable para evitar actuaciones no autorizadas de terceros en relacion
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con el vehiculo vendido y para asegurar el vehiculo vendido en caso de
pérdida.

El Profesional debera proporcionar al Vendedor toda la documentacion
necesaria para defender la posicién juridica del Acreedor correspondiente
como propietario condicional (Vorbehaltseigentimer) frente a terceros,
salvo que disposiciones legales imperativas establezcan lo contrario.

Todos los riesgos asociados al vehiculo adquirido por el Profesional se
transferiran al Profesional en el momento de la celebracion del Contrato
de Compraventa de Vehiculo Usado. En particular, el Profesional asumira
(i) los riesgos, responsabilidades, impuestos y tasas asociados al
transporte, a la propiedad (Eigentum), a la posesion (Besitz), a la
responsabilidad (Haftung) y a la explotacion (Betrieb) del vehiculo vendido
y (ii) los riesgos, responsabilidades, impuestos y tasas asociados a la
intervencion soberana (hoheitliche Eingriffe), e indemnizara al Acreedor
correspondiente por todos dichos riesgos, responsabilidades, impuestos y
tasas.

3. Documentacion. El Vendedor esta autorizado a retener la documentacion del
vehiculo (en particular, el documento de matriculacién del vehiculo) hasta que
todas las obligaciones derivadas del Contrato de Compraventa de Vehiculo
Usado se hayan cumplido integramente y el Profesional haya pagado
integramente la Comisién de Subasta y las comisiones/tarifas derivadas del
Contrato de Servicios. El Vendedor podra encomendar la custodia de la
documentacion del vehiculo a otras empresas del Grupo AUTO1 y/o a
proveedores de servicios externos, que a su vez podran subcontratar dicha
custodia a proveedores de servicios externos.

VI. Plazo de transporte; transmisiéon de la titularidad; garantias adicionales -
Disposiciones para Profesionales austriacos

No obstante lo dispuesto en la seccién B, Punto VI, de los T&Cs de Venta, se aplicaran las
siguientes disposiciones a los Profesionales con domicilio social en la Republica de

Austria:

1. Retencion del titulo de propiedad en caso de aplazamiento

a.

En el caso de que el Profesional sea un empresario con domicilio social o
sucursal en la Republica de Austria (de conformidad con el § 1 del Cédigo
de Comercio austriaco (Unternehmensgesetzbuch) y el 8 1 de la Ley
austriaca de Proteccion del Consumidor (Konsumentenschutzgesetz), un
“empresario” es una persona fisica o juridica o una sociedad con
personalidad juridica propia que, al celebrar un negocio juridico, actua en
el ejercicio de su comercio, negocio o profesién) y se haya acordado un
aplazamiento conforme a la Secciéon B, Punto |, parrafos 1y 2 (y, si el
vehiculo correspondiente no se encuentra en la Republica de Austria en el
momento de la venta, sujeto a la condicion suspensiva (aufschiebende
Bedingung) de que el vehiculo correspondiente haya llegado al territorio de
la Republica de Austria), el Vendedor y el Profesional acuerdan lo siguiente:
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Si el Profesional no contrata un servicio de transporte conforme a la
Seccidon C, Punto Il de las Condiciones Generales de Venta, el Profesional se
asegurara de que el vehiculo correspondiente sea importado a la Republica
de Austria dentro de los 7 dias habiles siguientes a la celebracién del
correspondiente Contrato de Compraventa de Vehiculo Usado.

El Vendedor conservara la titularidad del vehiculo y el Profesional no estara
autorizado a revender y/o transferir la titularidad del vehiculo hasta que el
Profesional haya cumplido integramente las obligaciones derivadas del
Contrato de Compraventa de Vehiculo Usado respecto del vehiculo en
cuestion y haya pagado integramente la Comision de Subasta y las
comisiones/tarifas derivadas del Contrato de Servicios, asi como las
comisiones de aplazamiento correspondientes, sin perjuicio de la
transmision del riesgo (Gefahrentbergang) en el momento de la entrega
del vehiculo de conformidad con la disposicién que figura a continuacion.
Esto significa: la titularidad del vehiculo correspondiente y todos los
derechos inherentes al mismo permaneceran en el Vendedor hasta que el
Profesional haya cumplido integramente todas las obligaciones descritas
en la frase anterior y, hasta entonces, el Profesional no estara autorizado a
revender y/o transferir la titularidad del vehiculo correspondiente. La
reserva de dominio se hara constar en el albaran de entrega que el
Vendedor entregaré al Profesional en el momento de la entrega (Ubergabe)
del vehiculo. La Seccion B, Punto Il, parrafos 8, 9y 10 se aplicara mutatis
mutandis en caso de incumplimiento por parte del Profesional de sus
obligaciones derivadas de los Acuerdos (con la excepcién de las
obligaciones de pago).

Mediante la entrega (Ubergabe) del vehiculo correspondiente al
Profesional en las instalaciones comerciales del Profesional y mediante la
aceptacién por parte del Profesional de dicha entrega (Ubergabe), el
Profesional confirma y reconoce el acuerdo de reserva de dominio
conforme a este parrafo 1.

El Profesional y AUTO1 Finance acuerdan por la presente que, una vez que
el Vendedor y AUTO1 hayan cedido a AUTO1 Finance sus créditos de pago
frente al Profesional correspondiente, dicho Profesional Unicamente estara
autorizado a revender y/o transferir el vehiculo correspondiente a un
tercero tras el cumplimiento integro de sus obligaciones derivadas del
Contrato de Compraventa de Vehiculo Usado respecto del vehiculo
correspondiente, el pago integro a AUTO1 Finance de la Comisién de
Subasta y de las comisiones/tarifas derivadas del Contrato de Servicios, asi
como de las comisiones de aplazamiento correspondientes, y, con
anterioridad a ello, el Profesional no tendra derecho a la posesion de la
documentacién del vehiculo (en particular, el certificado de tipo
(Typenschein)) y AUTO1 Finance estara autorizada a retener dicha
documentacién. AUTO1 Finance podra encomendar la custodia de la
documentacion del vehiculo a otras empresas del Grupo AUTO1 y/o a
proveedores de servicios externos, que a su vez podran subcontratar la
custodia a proveedores de servicios externos.

Pagina 15 de 32



El Vendedor, AUTO1 o AUTO1 Finance informara al Profesional sin demora
mediante una notificacion separada tan pronto como el Vendedor y AUTO1
hayan cedido a AUTO1 Finance sus créditos de pago frente al Profesional
correspondiente en virtud del Acuerdo correspondiente.

Obligaciones de retencion. Mientras el Profesional no haya cumplido
integramente sus obligaciones conforme a lo anterior, el Profesional estara
sujeto a las siguientes obligaciones:

a.

El Profesional debera facilitar al Vendedor el/los nombre(s) de sus
instalaciones en las que se mantengan los vehiculos vendidos conforme a
la Seccién B, Punto | de las Condiciones Generales de Venta (en lo sucesivo,
cada una o todas, “Instalaciones Comerciales”) y debera aportar prueba
de la ubicacién actual del vehiculo vendido si asi lo solicitan el Vendedor o
los representantes autorizados del Vendedor.

El Profesional debera actuar con la debida diligencia en la manipulacién del
vehiculo vendido; en particular, el Profesional Unicamente dejara el
vehiculo vendido en sus Instalaciones Comerciales con fines de exposicion.
Se permite el uso con fines de demostracion/pruebas de conduccién en la
medida en que lo permita la legislacion aplicable (en particular la normativa
de trafico) y limitado al territorio de la Republica de Austria y a una distancia
total de 50 kildmetros por cada 30 dias, pero no mas de un total de 300
kilbmetros durante la vigencia del Acuerdo de Aplazamiento. El Profesional
esta obligado a informar inmediatamente por escrito a los terceros que
tomen posesién del vehiculo vendido acerca de la reserva de dominio del
Vendedor. Cualquier custodia del vehiculo vendido fuera de las
Instalaciones Comerciales requiere el consentimiento previo y por escrito
del Vendedor. A solicitud del Vendedor o de los representantes autorizados
del Vendedor, el Profesional debera presentar prueba del estado actual del
vehiculo vendido.

El Profesional autoriza expresamente al Vendedor y a los representantes
autorizados del Vendedor a inspeccionar regularmente el vehiculo vendido
durante el horario comercial habitual para asegurarse de que se encuentra
en condiciones adecuadas. El Profesional también autoriza una inspeccion
inmediata en caso de peligro inminente. A tal efecto, el Vendedor y sus
representantes autorizados tienen derecho a inspeccionar (i) el vehiculo
vendido, (ii) la documentacion del vehiculo que obre en poder del
Profesional y (iii) la documentacién comercial relativa al vehiculo vendido,
y a acceder a las Instalaciones Comerciales durante el horario comercial
habitual.

El Profesional esta obligado a asegurar adecuadamente el vehiculo vendido
y a mantener la cobertura del seguro durante todo el periodo de reserva
de dominio. La cobertura del seguro mantenida por el Profesional debera
cubrir, en particular, el robo, los dafios, el incendio, el allanamiento y el
vandalismo.

El Profesional debera notificar inmediatamente al Vendedor por escrito
cualquier dafio en el vehiculo vendido, asi como el robo o la pérdida. Lo
mismo se aplica al menoscabo de garantias adicionales del Vendedor
conforme a la Seccién B, Punto Xl por medidas de terceros como embargo
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(Pfandung), confiscacion (Beschlagnahme) o retirada (Wegnahme). El
Profesional indemnizara al Acreedor correspondiente por todos los costes
necesarios para proteger los derechos del Acreedor correspondiente en
virtud de estas Condiciones Generales de AUTO1 Financing en relaciéon con
las Condiciones Generales de Venta, en particular los costes incurridos para
subsanar intervenciones injustificadas de terceros, como los costes de
acciones ejercitadas por el Acreedor correspondiente como tercero que
invoca derechos de propiedad para impedir la ejecucion forzosa
(Zwangsvollstreckung) de una resolucion que ordene la ejecucién sobre el
bien, o los costes incurridos para asegurar el vehiculo vendido. El
Profesional hara todo lo posible y razonable para evitar actuaciones no
autorizadas de terceros en relacion con el vehiculo vendido y para asegurar
el vehiculo vendido en caso de pérdida.

f. El Profesional deberad proporcionar al Vendedor toda la documentacién
necesaria para defender la posicion juridica del Acreedor correspondiente
como propietario condicional (Vorbehaltseigentimer) frente a terceros,
salvo que disposiciones legales imperativas (en particular el § 367 del
Codigo Civil austriaco (ABGB)) se opongan a ello.

g. Todos los riesgos asociados al vehiculo adquirido por el Profesional se
transferiran al Profesional en el momento de la celebracién del Contrato de
Compraventa de Vehiculo Usado. En particular, el Profesional asumira (i)
los riesgos, responsabilidades, impuestos y tasas asociados al transporte,
a la propiedad (Eigentum), a la posesion (Besitz), a la responsabilidad
(Haftung) y a la explotacion (Betrieb) del vehiculo vendido vy (ii) los riesgos,
responsabilidades, impuestos y tasas asociados a la intervencion soberana
(hoheitliche Eingriffe), e indemnizard al Acreedor correspondiente por
todos dichos riesgos, responsabilidades, impuestos y tasas.

3. Documentacién. Hasta que el Profesional haya cumplido integramente las
obligaciones derivadas del Contrato de Compraventa de Vehiculo Usado
respecto del vehiculo en cuestion y haya pagado integramente la Comision de
Subasta y las comisiones/tarifas derivadas del Contrato de Servicios, asi como
las comisiones de aplazamiento correspondientes, el Profesional no tendra
derecho a la documentacién del vehiculo (en particular, el certificado de tipo
(Typenschein)) y el Vendedor o AUTO1 estaran autorizados a retener dicha
documentacion. El Vendedor o AUTO1 podran encomendar la custodia de la
documentacion del vehiculo a otras empresas del Grupo AUTO1 y/o a
proveedores de servicios externos, que a su vez podran subcontratar la
custodia a proveedores de servicios externos.

4. La Seccidon B, Punto Xl de estas Condiciones Generales de AUTO1 Financing no
se aplica a los Profesionales con domicilio social o sucursal en la Republica de
Austria (de conformidad con la Seccion B, Punto VI, parrafo 1 a)). Estos
Profesionales estan obligados, a solicitud del Vendedor y/o de AUTO1, a
celebrar sin demora un contrato con el Vendedor sobre la cesion en garantia
de los créditos especificados en la Secciéon B, Punto XI, parrafo 1 de estas
Condiciones Generales de AUTO1 Financing a favor del Vendedor.
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VIl.Plazo de transporte; Transmision del titulo de propiedad - Disposiciones para los
Profesionales Espaiioles

No obstante lo dispuesto en la seccion B, Punto VI, de los T&Cs de Venta, se aplicaran las
siguientes disposiciones a los Profesionales con domicilio social en el Reino de Espafia:

1.

Retencion del titulo de propiedad en caso de aplazamiento

En el caso de que el Profesional sea un empresario con domicilio social en el
Reino de Espafia y se haya acordado un aplazamiento de conformidad con la
Seccién B, Punto |, parrafos 1y 2, el Vendedor y el Profesional acuerdan lo
siguiente:

Si el Profesional no contrata un servicio de transporte conforme a la Seccion C,
Punto II, de los Términos y Condiciones de Venta, el Profesional se asegurara
de que el vehiculo correspondiente sea importado al Reino de Espafia en el
plazo de 7 dias habiles desde la celebracion del correspondiente Contrato de
Compraventa de Vehiculo Usado.

Sin perjuicio de lo dispuesto en el ultimo subparrafo de este Parrafo 1, el
Vendedor retiene la titularidad del vehiculo y el Profesional no estara
autorizado a revender y/o transferir la titularidad del vehiculo hasta que el
Profesional haya pagado integramente el precio de compra correspondiente,
la Comisién de Subastay las Tarifas, y haya cumplido integramente sus demas
obligaciones en virtud del correspondiente Contrato, incluidas las Facturas de
interés pertinentes, no obstante la transmisién del riesgo (Gefahrenubergang)
al Profesional en el momento de la entrega (Ubergabe) del vehiculo al
Profesional (véase més abajo). Mediante la entrega (Ubergabe) del vehiculo
correspondiente al Profesional en el establecimiento del Profesional y la
aceptacién de dicha entrega (Ubergabe) por parte del Profesional, el
Profesional confirma y reconoce la retencion de titularidad aqui acordada. En
caso de que el Profesional no pague los importes correspondientes en sus
respectivas fechas de vencimiento o no cumpla cualesquiera otras obligaciones
en virtud del Contrato, el Vendedor tendra derecho a recuperar la posesién
fisica del vehiculo a costa y riesgo del Profesional incumplidor, sin necesidad
de formalidad previa alguna, y el Profesional cooperara a tal efecto. Hasta que
el Profesional haya pagado integramente el precio de compra correspondiente,
la Comisién de Subasta y las Tarifas y haya cumplido integramente sus demas
obligaciones en virtud del correspondiente Contrato, incluidas las Facturas de
interés, el Profesional adoptarg, a su costa, todas las medidas de publicidad
pertinentes respecto de los vehiculos correspondientes, a fin de garantizar que
se revele adecuadamente a terceros que la titularidad de dichos vehiculos
permanece en el Vendedor.

De conformidad con el articulo 10.1, parrafos 1y 2, del Codigo Civil espafiol, en
el caso de vehiculos que se encuentren fisicamente situados en un pais distinto
del Reino de Espafia en el momento de la celebracién del correspondiente
Contrato de Compraventa de Vehiculo Usado, las disposiciones sobre
retencion de la titularidad sélo se regiran por el Derecho espafiol una vez que
los vehiculos crucen la frontera espafiola.
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Sin perjuicio de lo anterior, el Profesional y AUTO1 Finance acuerdan que, si el
Vendedor y AUTO1 han cedido a AUTO1 Finance sus créditos de pago frente al
Profesional correspondiente y se ha notificado debidamente al Profesional, el
Profesional correspondiente sélo estara autorizado a revender y/o transferir el
vehiculo correspondiente a otro tercero una vez que el Profesional haya
pagado integramente el precio de compra correspondiente, la Comisién de
Subastay las Tarifas, y haya cumplido integramente sus demas obligaciones en
virtud del correspondiente Contrato, incluidas las Facturas de interés. Hasta el
cumplimiento integro de las obligaciones mencionadas, el Profesional no
tendrd derecho a recibir los documentos administrativos del vehiculo (en
particular, la ficha técnica del vehiculo (Tarjeta de Inspeccion Técnica) y el
permiso de circulacién), y el Vendedor, AUTO1 Finance u otros Acreedores
retendran dichos documentos si estan disponibles y no han sido retenidos por
la autoridad de trafico espafiola como consecuencia de la baja temporal del
vehiculo. El Vendedor, AUTO1 Finance u otros Acreedores podran encomendar
la custodia de los documentos del vehiculo a otras empresas del Grupo AUTO1
y/0 a proveedores de servicios externos, quienes a su vez podran transferirlos
a otros proveedores de servicios externos.

Obligaciones de retencion. Hasta la transferencia completa del titulo de
propiedad del vehiculo al Profesional, conforme a lo dispuesto en la Seccién B,
Punto VII, Parrafo 1, el Profesional estara sujeto a las siguientes obligaciones:

a. El Profesional proporcionara al Vendedor el/los nombre(s) de sus
instalaciones en las que se conserve el vehiculo vendido de conformidad
con la Seccién B, Punto |, de los Términos y Condiciones de Venta (en
adelante, cada una de ellas, un “Local Comercial”) y aportara prueba de la
ubicacién actual de los vehiculos vendidos si asi se lo solicita el Vendedor
o los representantes autorizados del Vendedor.

b. El Profesional debera actuar con la diligencia debida en el uso del vehiculo
vendido. En particular, el Profesional unicamente mantendra el vehiculo
vendido en su/sus Local(es) Comercial(es) con fines de exposicion. El uso
con fines de demostracién/pruebas de conduccion esta permitido en la
medida en que lo permita la legislacién aplicable (en particular, la
normativa de trafico) y se limitara al territorio del Reino de Espafiay a una
distancia total de 50 kilémetros por cada 30 dias, pero no mas de un total
de 300 kildbmetros durante la vigencia del Acuerdo de Aplazamiento. Es
posible que, en el momento de la entrega de la posesion del vehiculo
vendido al Profesional, el vehiculo vendido esté o pueda estar dado de baja
ante las autoridades de trafico competentes; en tal caso, el Profesional
debera colocar placas rojas en el vehiculo vendido y mantener un seguro
de flotas para poder utilizarlo/realizar pruebas de conduccién con el
vehiculo vendido de conformidad con la legislacion de trafico aplicable. El
Profesional esta obligado a informar inmediatamente por escrito a los
terceros que tomen posesion del vehiculo vendido sobre la retencién de la
titularidad por parte del Vendedor. Cualquier custodia del vehiculo
vendido fuera del/de los Local(es) Comercial(es) requiere el
consentimiento previo por escrito del Vendedor. A solicitud del Vendedor
o de los representantes autorizados del Vendedor, el Profesional
presentara prueba del estado actual del vehiculo vendido.
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C.

Por la presente, el Profesional permite expresamente al Vendedor y a los
representantes autorizados del Vendedor inspeccionar el vehiculo vendido
regularmente durante el horario comercial habitual para asegurarse de
que se encuentra en condiciones adecuadas. El Profesional también
permite una inspeccion inmediata en caso de peligro inminente. A tal
efecto, el Vendedor y sus representantes autorizados tienen derecho a
inspeccionar (i) el vehiculo vendido, (ii) los documentos del vehiculo en
poder del Profesional y (iii) la documentacién comercial relacionada con el
vehiculo vendido, asi como a acceder al/a los Local(es) Comercial(es)
durante el horario comercial habitual.

El Profesional esta obligado a asegurar adecuadamente el vehiculo
vendido y a mantener la cobertura del seguro durante todo el periodo de
retencion de la titularidad. La cobertura del seguro mantenida por el
Profesional debera cubrir, en particular, el robo, los dafios (al vehiculoy a
terceros), el incendio, el allanamiento de morada y el vandalismo.

El Profesional notificara inmediatamente al Vendedor por escrito acerca
de: (i) cualquier dafio causado por el vehiculo vendido a terceros o a la
propiedad de terceros, (ii) cualquier dafio al vehiculo vendido, (iii) el robo
o la pérdida del vehiculo vendido y (iv) cualesquiera medidas adoptadas
por terceros con respecto al vehiculo vendido, como, por ejemplo, una
confiscacion (embargo). Lo mismo se aplicara al menoscabo de garantias
adicionales del Vendedor conforme a la Seccién B, Punto XI, por medidas
de terceros tales como la confiscacion (embargo). El Profesional
mantendra indemne al Acreedor correspondiente frente a todos los costes
que sean necesarios para proteger los derechos del Acreedor
correspondiente en virtud de estos Términos y Condiciones AUTO1
Financing en relacion con los Términos y Condiciones de Venta, en
particular los costes para la eliminacion de intervenciones injustificadas de
terceros, tales como los costes de acciones ejercitadas por el Acreedor
correspondiente contra terceros que aleguen derechos de propiedad, con
el fin de impedir la ejecucibn de una sentencia que ordene el
procedimiento de ejecucion forzosa (Zwangsvollstreckung) sobre el bien, o
los costes para el aseguramiento del vehiculo vendido. El Profesional hara
todo lo posible y razonable para evitar actuaciones no autorizadas de
terceros en relacion con el vehiculo vendido y para asegurar el vehiculo
vendido en caso de pérdida.

El Profesional proporcionara al Vendedor toda la documentacion
necesaria para defender la posicién juridica del Acreedor correspondiente
como propietario con reserva de dominio (Vorbehaltseigentimer) frente a
terceros, salvo que las disposiciones legales imperativas establezcan lo
contrario.

De conformidad con el articulo 1.463 del Cddigo Civil espafiol, se
considerara que la entrega (entrega) del vehiculo de que se trate al
Profesional ha tenido lugar cuando se celebre el correspondiente Contrato
de Compraventa de Vehiculo Usado entre el Profesional y el Vendedor vy,
por tanto, todos los riesgos asociados al vehiculo adquirido por el
Profesional se transmitiran al Profesional en el momento de la celebracion
del Contrato de Compraventa de Vehiculo Usado. En particular, el
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VIII.

Profesional asumira (i) los riesgos, responsabilidades, impuestos y tasas
asociados al transporte, la propiedad (Eigentum), la posesion (Besitz), la
responsabilidad (Haftung) y la explotacién (Betrieb) del vehiculo vendido y
(ii) los riesgos, responsabilidades, impuestos y tasas asociados a la
intervencién de la autoridad (hoheitliche Eingriffe), y mantendra indemne
al Acreedor correspondiente frente a todos dichos riesgos,
responsabilidades, impuestos y tasas.

3. Documentacién. Hasta que el precio de compra, la Comision de Subasta y las

Tarifas hayan sido pagados integramente y todas las demas obligaciones
derivadas del correspondiente Contrato, incluidas las correspondientes
Facturas de interés, hayan sido cumplidas en su totalidad por el Profesional, el
Profesional no tendra derecho alguno a los documentos del vehiculo (en
particular, la ficha técnica del vehiculo (Tarjeta de Inspeccion Técnica) y el
permiso de circulacion) y el Vendedor, AUTO1 Finance u otros Acreedores
estaran autorizados a retener dichos documentos si estan disponibles y no han
sido retenidos por la autoridad de trafico espafiola como consecuencia de la
baja temporal del vehiculo. El Vendedor, AUTO1 Finance u otros Acreedores
podran encomendar la custodia de los documentos del vehiculo a otras
empresas del Grupo AUTO1 y/o a proveedores de servicios externos, quienes,
a su vez, podran subcontratar dicha custodia a proveedores de servicios
externos.

Plazo de transporte; Transmision del titulo de propiedad - Disposiciones

para los Profesionales Belgas

No obstante lo dispuesto en la seccién B, Punto VI, de los T&Cs de Venta, se aplicaran las
siguientes disposiciones a los Profesionales con domicilio social en el Reino de Bélgica

Retencion del titulo de propiedad en caso de aplazamiento

a. Encaso de que el Profesional sea un empresario con domicilio social en el
Reino de Bélgica (conforme al art. 1.4/1 del Cédigo de Derecho Econdmico
belga, un empresario es toda persona fisica o juridica que persiga un
objetivo econdmico de manera duradera, incluidas sus asociaciones) y se
haya acordado un aplazamiento conforme a la Seccién B Punto | Parrafos
1y 2 (y si el vehiculo pertinente no se encuentra en el Reino de Bélgica en
el momento de la venta, sujeto a la condicion suspensiva (aufschiebende
Bedingung) de que el vehiculo pertinente haya llegado al territorio del
Reino de Bélgica), el Vendedor y el Profesional acuerdan lo siguiente:

Si el Profesional no contrata un servicio de transporte conforme a la
Seccion C Punto Il de las CGC de Venta, el Profesional debera garantizar que
el vehiculo correspondiente sea importado al Reino de Bélgica dentro de
los 7 dias habiles siguientes a la celebracion del correspondiente Contrato
de Compraventa de Vehiculo Usado.

El Vendedor se compromete, una vez cumplidas integramente las
obligaciones de pago del Profesional derivadas de los Contratos respecto
del vehiculo pertinente (incluida la Tarifa de Subasta, asi como todas las
Tarifas conforme al Contrato de Servicios y cualesquiera Facturas de interés
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aplicables), a transferir al Profesional la titularidad del vehiculo —incluidos
los accesorios (Zubehor), en su caso— y a entregar los documentos de
matriculacién relativos al vehiculo.

Por la presente, el Vendedor transfiere la titularidad del Vehiculo pertinente
al Profesional bajo la condicién de que todas las obligaciones de pago
derivadas de los Contratos respecto del vehiculo pertinente (incluida la
Tarifa de Subasta y todas las Tarifas conforme al Contrato de Servicios y
cualesquiera Facturas de interés aplicables) hayan sido cumplidas
integramente por el Profesional. Esto significa: la titularidad del vehiculo
pertinente y todos los derechos vinculados al mismo permaneceran en el
Vendedor hasta que el Profesional haya cumplido integramente todas las
obligaciones de pago descritas en la frase anterior y, antes de ello, el
Profesional no estara autorizado a revender y/o transferir, ni a gravar con
cualquier otro derecho, la titularidad del vehiculo pertinente. Una vez que
el Profesional haya satisfecho integramente todas las obligaciones de pago
derivadas de los Contratos respecto del vehiculo pertinente (incluida la
Tarifa de Subasta y todas las Tarifas conforme al Contrato de Servicios y
cualesquiera Facturas de interés aplicables), el Profesional pasara a ser el
propietario de dicho vehiculo.

Al celebrar el Contrato de Aplazamiento, el Profesional confirmay reconoce
el acuerdo de reserva de dominio conforme a este Parrafo 1.

2. Obligaciones durante la retencién de la titularidad. Durante la vigencia de la
reserva de dominio, el Profesional esta sujeto a las siguientes obligaciones:

a.

El Profesional proporcionara al Vendedor el/los nombre(s) de sus
instalaciones comerciales en las que se mantienen los vehiculos vendidos
(en lo sucesivo, la o cada una de ellas, las “Instalaciones Comerciales”) y
aportara prueba de la ubicacién actual del vehiculo vendido si asi lo solicita
el Vendedor o los representantes autorizados del Vendedor. En caso de que
las Instalaciones Comerciales no sean propiedad del Profesional, este
deberd informar al propietario de las Instalaciones Comerciales de que el
Vehiculo no es de su propiedad, sino que es propiedad del Vendedor, a mas
tardar en la fecha en que el bien sea introducido en las Instalaciones
Comerciales.

El Profesional actuara con la debida diligencia en la manipulacién del
vehiculo vendido. Se permite el uso con fines de demostracién/pruebas de
conduccion, en la medida en que lo permita la legislacién aplicable (en
particular, la normativa de trafico) y limitado al territorio del Reino de
Bélgica y a una distancia total de 50 kilbmetros por cada 30 dias, pero no
mas de un total de 300 kilémetros durante la vigencia del Contrato de
Aplazamiento. El Profesional esta obligado a informar inmediatamente por
escrito a los terceros que tomen posesion del vehiculo vendido sobre la
reserva de dominio del Vendedor. Cualquier custodia del vehiculo vendido
fuera de las Instalaciones Comerciales requiere el consentimiento previoy
por escrito del Vendedor. A solicitud del Vendedor o de los representantes
autorizados del Vendedor, el Profesional presentard prueba del estado
actual del vehiculo vendido.
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c. ElProfesional permite expresamente que el Vendedory los representantes
autorizados del Vendedor inspeccionen regularmente el vehiculo vendido
durante el horario laboral habitual para garantizar que se encuentra en el
debido estado. El Profesional también permite una inspeccion inmediata
en caso de peligro inminente. A tal fin, el Vendedor y sus representantes
autorizados tienen derecho a inspeccionar (i) el vehiculo vendido, (ii) los
documentos del vehiculo en poder del Profesional y (iii) los documentos
comerciales relativos al vehiculo vendido, asi como a entrar en las
Instalaciones Comerciales durante el horario laboral habitual.

d. ElProfesional esta obligado a asegurar adecuadamente el vehiculo vendido
y a mantener la cobertura del seguro durante todo el periodo de reserva
de dominio. La cobertura de seguro mantenida por el Profesional debera
cubrir, en particular, robo, dafios, incendio, allanamiento (burglary) y
vandalismo.

e. El Profesional notificara inmediatamente al Vendedor por escrito (i)
cualquier dafio a terceros o a bienes de terceros causado por el vehiculo
vendido, (ii) cualquier dafio al vehiculo vendido, (iii) el robo o pérdida del
vehiculo vendido y (iv) cualesquiera medidas de terceros adoptadas
respecto del vehiculo vendido, como la confiscacion (saisie). Lo mismo se
aplica al menoscabo de garantias adicionales del Vendedor conforme a la
Seccién B Punto XI por medidas de terceros tales como embargo,
confiscacion o retirada, y en caso de quiebra del Profesional. El Profesional
indemnizara al Acreedor correspondiente por todos los costes necesarios
para proteger los derechos del Acreedor correspondiente derivados de los
Contratos junto con las CGC de Financiacion AUTO1, en particular los costes
para eliminar intervenciones injustificadas de terceros, tales como los
costes de acciones de terceros interpuestas por el Acreedor
correspondiente o los costes para asegurar el vehiculo vendido. El
Profesional debera hacer todo lo posible y razonable para evitar acciones
no autorizadas de terceros en relacion con el vehiculo vendido y para
asegurar el vehiculo vendido en caso de pérdida.

f. ElProfesional proporcionara al Vendedor todos los documentos necesarios
para defender la posicion juridica del Acreedor correspondiente como
propietario condicional de los vehiculos frente a terceros, salvo que
disposiciones legales imperativas dispongan lo contrario.

g. Todos los riesgos asociados con el vehiculo adquirido por el Profesional
pasaran al Profesional en el momento de la celebracién del Contrato de
Compraventa de Vehiculo Usado. En particular, el Profesional asumira (i)
los riesgos, responsabilidades, impuestos y tasas asociados con el
transporte, la titularidad, la posesién (Besitz), la responsabilidad (Haftung)
y la explotacion (Betrieb) del vehiculo vendido y (ii) los riesgos,
responsabilidades, impuestos y tasas asociados con la intervencion
soberana (hoheitliche Eingriffe), e indemnizara al Acreedor pertinente
frente a todos dichos riesgos, responsabilidades, impuestos y tasas.

3. Documentos. Hasta que el Profesional haya cumplido integramente las
obligaciones de pago derivadas de los Contratos, el Profesional no tendra
derecho a la posesion de los documentos del vehiculo y el Vendedor o AUTO1
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Finance estara autorizado a retener dichos documentos. El Vendedor o AUTO1
Finance podra encargar a otras empresas del Grupo AUTO1 y/o a proveedores
de servicios externos la custodia de los documentos del vehiculo, quienes a su
vez podran subcontratar la custodia a proveedores de servicios externos.

4. Matriculacién. Si el vehiculo pertinente no se encuentra en el Reino de Bélgica
en el momento de la venta, el Profesional se compromete, una vez que el
vehiculo haya llegado al territorio del Reino de Bélgica, a matricularlo lo antes
posible en el Banco de Datos Central belga de Vehiculos (Belgian Crossroad
Bank for Vehicles) de conformidad con la legislacion belga (incluyendo, si asi lo
solicita AUTO1, al propietario legal del vehiculo pertinente en ese momento tal
como se le haya notificado).

El Profesional indemnizara y mantendra indemne a cualquier entidad del
Grupo AUTO1 y al propietario del vehiculo pertinente en cada momento
respecto de cualesquiera reclamaciones, requerimientos, responsabilidades,
obligaciones, pérdidas, dafios, sanciones, acciones, sentencias, costes, gastos
o desembolsos de cualquier tipo o naturaleza (incluidos los costes de
investigacion o defensa frente a dichas reclamaciones, requerimientos o
responsabilidades y cualesquiera costes legales incurridos en relacién con los
mismos) sufridos o incurridos por ellos por cualquier acto u omisién causado
por un incumplimiento de la obligacién del Profesional de matricular el
vehiculo pertinente conforme al parrafo anterior.

IX. Plazo de transporte; Transmisién del titulo de propiedad - Disposiciones para los
Profesionales Neerlandeses

No obstante lo dispuesto en la seccion B, Punto VI, de los T&Cs de Venta, se aplicaran las
siguientes disposiciones a los Profesionales con domicilio social en el Reino de los Paises
Bajos:

1. Retencion del titulo de propiedad en caso de aplazamiento

a. En caso de que el Profesional tenga su principal centro de actividad
empresarial en el Reino de los Paises Bajos, y no tenga la condicién de
consumidor, y se haya acordado un aplazamiento conforme a la Seccién B
Punto | Parrafos 1y 2 (y si el vehiculo pertinente no se encuentra en el Reino
de los Paises Bajos en el momento de la venta, sujeto a la condicién
suspensiva (aufschiebende Bedingung) de que el vehiculo pertinente haya
llegado al territorio del Reino de los Paises Bajos), el Vendedor y el
Profesional acuerdan lo siguiente:

Si el Profesional no contrata un servicio de transporte conforme a la
Seccién CPunto Il de las CGC de Venta, el Profesional debera garantizar que
el vehiculo correspondiente sea importado al Reino de los Paises Bajos
dentro de los 7 dias habiles siguientes a la celebracion del correspondiente
Contrato de Compraventa de Vehiculo Usado.

El Vendedor se compromete, una vez cumplidas integramente las
obligaciones del Profesional derivadas del Contrato de Compraventa de
Vehiculo Usado respecto del vehiculo pertinente (incluida la Tarifa de
Subasta, asi como todas las Tarifas conforme al Contrato de Servicios y
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cualesquiera Facturas de interés aplicables), a transferir al Profesional la
titularidad del vehiculo —incluidos los accesorios (Zubehor), en su caso—y
a entregar los documentos de matriculacion relativos al vehiculo.

El Vendedor transferira la titularidad del Vehiculo pertinente al Profesional
bajo la condicién de que todas las obligaciones derivadas del Contrato de
Compraventa de Vehiculo Usado respecto del vehiculo pertinente (incluida
la Tarifa de Subasta y todas las Tarifas conforme al Contrato de Servicios y
cualesquiera Facturas de interés aplicables) hayan sido cumplidas
integramente por el Profesional. Esto significa: la titularidad del vehiculo
pertinente y todos los derechos vinculados al mismo permaneceran en el
Vendedor hasta que el Profesional haya cumplido integramente todas las
obligaciones descritas en la frase anterior y, antes de ello, el Profesional no
estara autorizado a revender y/o transferir la titularidad del vehiculo
pertinente. Una vez que el Profesional haya satisfecho integramente todas
las obligaciones de pago derivadas del Contrato de Compraventa de
Vehiculo Usado respecto del vehiculo pertinente (incluida la Tarifa de
Subastay todas las Tarifas conforme al Contrato de Servicios y cualesquiera
Facturas de interés aplicables), el Profesional pasara a ser el propietario de
dicho vehiculo.

En caso de que el Profesional no pague los importes correspondientes en
sus respectivas fechas de vencimiento o no cumpla sus demas obligaciones
derivadas del Contrato pertinente, el Vendedor tendra derecho a recuperar
la posesion fisica del vehiculo, a cargo y riesgo del Profesional incumplidor,
sin formalidad previa alguna, y el Profesional cooperara a tal fin. Hasta que
el Profesional haya pagado integramente el precio de compra
correspondiente, la Tarifa de Subasta y las Tarifas y haya cumplido
integramente sus demas obligaciones derivadas del Contrato pertinente,
incluidas las Facturas de interés, el Profesional debera, a su propio cargo,
adoptar todas las medidas de publicidad pertinentes respecto de los
vehiculos correspondientes para garantizar que se revele adecuadamente
aterceros que latitularidad de dichos vehiculos permanece en el Vendedor.

El Profesional y AUTO1 Finance acuerdan por la presente que, si el
Vendedor y AUTO1 han cedido a AUTO1 Finance sus créditos de pago frente
al Profesional correspondiente y el Profesional ha sido debidamente
notificado, el Profesional correspondiente solo estara facultado para
revender y/o transferir el vehiculo pertinente a otro tercero una vez que el
Profesional haya pagado integramente el precio de compra
correspondiente, la Tarifa de Subasta y las Tarifas, y haya cumplido
integramente sus demas obligaciones derivadas del Contrato pertinente,
incluidas las Facturas de interés. La reserva de titularidad se hara constar
en el albaran de entrega entregado por el Vendedor al Profesional en el
momento de la entrega (Ubergabe) del vehiculo.

Mediante la entrega (Ubergabe) del vehiculo pertinente al Profesional en
las Instalaciones Comerciales del Profesional y la aceptacién por parte del
Profesional de dicha entrega (Ubergabe), el Profesional confirma vy
reconoce el acuerdo de reserva de titularidad conforme a este Parrafo 1.
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2. Obligaciones durante la retencion de la titularidad. Hasta la transferencia
completa de la titularidad del vehiculo al Profesional de conformidad con la
Seccién B Punto IX Parrafo 1 anterior, el Profesional estara sujeto a las
siguientes obligaciones:

a.

El Profesional proporcionara al Vendedor el/los nombre(s) de sus
instalaciones comerciales en las que se mantienen los vehiculos vendidos
(en lo sucesivo, la o cada una de ellas, las “Instalaciones Comerciales”) y
aportara prueba de la ubicacion actual del vehiculo vendido si asi lo solicita
el Vendedor o los representantes autorizados del Vendedor. En caso de que
las Instalaciones Comerciales no sean propiedad del Profesional, este
deberd informar al propietario de las Instalaciones Comerciales de que el
Vehiculo no es de su propiedad, sino que es propiedad del Vendedor, a mas
tardar en la fecha en que el bien sea introducido en las Instalaciones
Comerciales.

El Profesional actuara con la debida diligencia en la manipulacién del
vehiculo vendido. Se permite el uso con fines de demostraciéon/pruebas de
conduccion, en la medida en que lo permita la legislacion aplicable (en
particular, la normativa de trafico) y limitado al territorio del Reino de los
Paises Bajos y a una distancia total de 50 kilémetros por cada 30 dias, pero
no mas de un total de 300 kildmetros durante la vigencia del Contrato de
Aplazamiento. El Profesional esta obligado a informar inmediatamente por
escrito a los terceros que tomen posesion del vehiculo vendido sobre la
reserva de titularidad del Vendedor. Cualquier custodia del vehiculo
vendido fuera de las Instalaciones Comerciales requiere el consentimiento
previo y por escrito del Vendedor. A solicitud del Vendedor o de los
representantes autorizados del Vendedor, el Profesional presentara
prueba del estado actual del vehiculo vendido.

El Profesional permite expresamente que el Vendedor y los representantes
autorizados del Vendedor inspeccionen regularmente el vehiculo vendido
durante el horario laboral habitual para garantizar que se encuentra en el
debido estado. El Profesional también permite una inspeccion inmediata
en caso de peligro inminente. A tal fin, el Vendedor y sus representantes
autorizados tienen derecho a inspeccionar (i) el vehiculo vendido, (ii) los
documentos del vehiculo en poder del Profesional y (iii) los documentos
comerciales relativos al vehiculo vendido, asi como a entrar en las
Instalaciones Comerciales durante el horario laboral habitual.

El Profesional esta obligado a asegurar adecuadamente el vehiculo vendido
y a mantener la cobertura del seguro durante todo el periodo de reserva
de titularidad. La cobertura de seguro mantenida por el Profesional debera
cubrir, en particular, robo, dafios, incendio, allanamiento (burglary) y
vandalismo.

El Profesional notificard inmediatamente al Vendedor en forma de texto
(Textform) cualquier dafio al vehiculo vendido, asi como el robo u otra
pérdida. Lo mismo se aplica al menoscabo de garantias adicionales del
Vendedor conforme a la Seccion B Punto Xl por medidas de terceros tales
como embargo (Pfandung), confiscacion (Beschlagnahme) o retirada
(Wegnahme), y en caso de quiebra del Profesional. El Profesional

Pagina 26 de 32



g.

indemnizara al Acreedor correspondiente por todos los costes necesarios
para proteger los derechos del Acreedor correspondiente derivados de los
Contratos y de la Financiacién AUTO1, en particular los costes para eliminar
intervenciones injustificadas de terceros, tales como los costes de acciones
de terceros (Drittwiderspruchsklagen) interpuestas por el Acreedor
correspondiente o los costes para asegurar el vehiculo vendido. El
Profesional debera hacer todo lo posible y razonable para evitar acciones
no autorizadas de terceros en relacion con el vehiculo vendido y para
asegurar el vehiculo vendido en caso de pérdida.

El Profesional proporcionara al Vendedor todos los documentos necesarios
para defender la posicion juridica del Acreedor correspondiente como
propietario condicional de la titularidad de los vehiculos frente a terceros,
salvo que disposiciones legales imperativas dispongan lo contrario.

Todos los riesgos asociados con el vehiculo adquirido por el Profesional
pasaran al Profesional en el momento de la celebracién del Contrato de
Compraventa de Vehiculo Usado. En particular, el Profesional asumira (i)
los riesgos, responsabilidades, impuestos y tasas asociados con el
transporte, la titularidad, la posesion (Besitz), la responsabilidad (Haftung)
y la explotacion (Betrieb) del vehiculo vendido y (ii) los riesgos,
responsabilidades, impuestos y tasas asociados con la intervencion
soberana (hoheitliche Eingriffe), e indemnizard al Acreedor pertinente
frente a todos dichos riesgos, responsabilidades, impuestos y tasas.

3. Documentos. Hasta que el Profesional haya cumplido integramente las
obligaciones derivadas de los Contratos y del Contrato de Aplazamiento, el
Profesional no tendra derecho a la posesion de los documentos de
matriculacién del vehiculo, en particular el certificado de matriculaciéon parte I
(kentekenbewijzen en tenaamstellingscode), y el Vendedor o AUTO1 Finance
estara autorizado a retener dichos documentos. El Vendedor o AUTO1 Finance
podra encargar a otras empresas del Grupo AUTO1 y/o a proveedores de
servicios externos la custodia de los documentos del vehiculo, quienes a su vez
podran subcontratar la custodia a proveedores de servicios externos.

X. Plazo de transporte; Transmision del titulo de propiedad - Disposiciones para los
Profesionales Suecos

No obstante lo dispuesto en la seccién B, Punto VI, de los T&Cs de Venta, se aplicaran las
siguientes disposiciones a los Profesionales con domicilio social en el Reino de Suecia:

1. Retencidn del titulo de propiedad (dgarforbehall) en caso de aplazamiento

a.

En caso de que el Profesional sea un empresario con domicilio social en el
Reino de Suecia (un empresario es una persona fisica o juridica o una
sociedad con capacidad juridica que, al celebrar un negocio juridico, actla
en el ejercicio de su propia actividad comercial) y se haya acordado un
aplazamiento conforme a la Seccion B Punto | Parrafos 1y 2 (y si el vehiculo
pertinente no se encuentra en el Reino de Suecia en el momento de la
venta, sujeto a la condicion suspensiva (aufschiebende Bedingung) de que
el vehiculo pertinente haya llegado al territorio del Reino de Suecia), el
Vendedor y el Profesional acuerdan lo siguiente:
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Salvo que dicho servicio adicional ya haya sido contratado tras la compra
del vehiculo a través de la Plataforma, el Profesional encarga al Vendedor,
contra el pago de un precio de compra adicional correspondiente, que
inicie el transporte de dicho vehiculo a la direccion de entrega en Suecia
indicada por el Profesional, en derogacion de la Seccién C Punto Il de las
CGC de Venta (transporte obligatorio).

El Vendedor se compromete, una vez cumplidas integramente las
obligaciones del Profesional derivadas del Contrato de Compraventa de
Vehiculo Usado respecto del vehiculo pertinente (incluida la Tarifa de
Subasta, asi como todas las Tarifas conforme al Contrato de Servicios y
cualesquiera Facturas de interés aplicables), a transferir al Profesional la
titularidad del vehiculo —incluidos los accesorios (Zubehor), en su caso—y
a entregar los documentos de matriculacién relativos al vehiculo.

El Vendedor se reserva la titularidad del vehiculo pertinente y por la
presente acuerda transferir la titularidad del Vehiculo pertinente al
Profesional bajo la condicién de que todas las obligaciones derivadas del
Contrato de Compraventa de Vehiculo Usado respecto del vehiculo
pertinente (incluida la Tarifa de Subasta y todas las Tarifas conforme al
Contrato de Servicios y cualesquiera Facturas de interés aplicables) hayan
sido cumplidas integramente por el Profesional. Esto significa: la titularidad
del vehiculo pertinente y todos los derechos vinculados al mismo
permaneceran en el Vendedor hasta que el Profesional haya cumplido
integramente todas las obligaciones descritas en la frase anterior y, antes
de ello, el Profesional no estard autorizado a disponer (forfoga over) del
vehiculo pertinente, incluyendo gravarlo, revenderlo, transferir la
titularidad y/o realizar cualesquiera modificaciones en el vehiculo
pertinente. Una vez que el Profesional haya satisfecho integramente todas
las obligaciones de pago derivadas del Contrato de Compraventa de
Vehiculo Usado respecto del vehiculo pertinente (incluida la Tarifa de
Subastay todas las Tarifas conforme al Contrato de Servicios y cualesquiera
Facturas de interés aplicables), el Profesional pasara a ser el propietario de
dicho vehiculo.

Al celebrar el Contrato de Aplazamiento, el Profesional confirmay reconoce
el acuerdo de reserva de dominio conforme a este Parrafo 1.

2. Obligaciones durante la retencion de la titularidad. Durante la vigencia de la
reserva de titularidad (dgarforbehall), el Profesional estd sujeto a las
siguientes obligaciones:

a.

El Profesional proporcionarda al Vendedor el/los nombre(s) de sus
instalaciones comerciales en las que se mantienen los vehiculos vendidos
(en lo sucesivo, la o cada una de ellas, las “Instalaciones Comerciales”) y
aportara prueba de la ubicacion actual del vehiculo vendido si asi lo solicita
el Vendedor o los representantes autorizados del Vendedor.

El Profesional actuara con la debida diligencia en la manipulacién del
vehiculo vendido. Se permite el uso con fines de demostracion/pruebas de
conduccion, en la medida en que lo permita la legislaciéon aplicable (en
particular, la normativa de trafico) y limitado al territorio del Reino de Suecia
y a una distancia total de 50 kilbmetros por cada 30 dias, pero no mas de un
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total de 300 kildmetros durante la vigencia del Contrato de Aplazamiento. El
Profesional esta obligado a informar inmediatamente por escrito a los
terceros que tomen posesioén del vehiculo vendido sobre la reserva de
titularidad del Vendedor. Cualquier custodia del vehiculo vendido fuera de
las Instalaciones Comerciales requiere el consentimiento previo y por
escrito del Vendedor. A solicitud del Vendedor o de los representantes
autorizados del Vendedor, el Profesional presentara prueba del estado
actual del vehiculo vendido.

El Profesional permite expresamente que el Vendedor y los representantes
autorizados del Vendedor inspeccionen regularmente el vehiculo vendido
durante el horario laboral habitual para garantizar que se encuentra en el
debido estado. El Profesional también permite una inspeccién inmediata en
caso de peligro inminente. A tal fin, el Vendedor y sus representantes
autorizados tienen derecho a inspeccionar (i) el vehiculo vendido, (ii) los
documentos del vehiculo en poder del Profesional y (iii) los documentos
comerciales relativos al vehiculo vendido, asi como a entrar en las
Instalaciones Comerciales durante el horario laboral habitual.

El Profesional esta obligado a asegurar adecuadamente el vehiculo vendido
y a mantener la cobertura del seguro durante todo el periodo de reserva de
titularidad. La cobertura de seguro mantenida por el Profesional debera
cubrir, en particular, robo, dafios, incendio, allanamiento (burglary) y
vandalismo.

El Profesional notificara inmediatamente al Vendedor en forma de texto
(Textform) cualquier dafio al vehiculo vendido, asi como el robo u otra
pérdida. Lo mismo se aplica al menoscabo de garantias adicionales del
Vendedor conforme a la Secciéon B Punto XI por medidas de terceros tales
como embargo (Pfandung), confiscacion (Beschlagnahme) o retirada
(Wegnahme). El Profesional indemnizara al Acreedor correspondiente por
todos los costes necesarios para proteger los derechos del Acreedor
correspondiente derivados de los Contratos y de la Financiacion AUTO1, en
particular los costes para eliminar intervenciones injustificadas de terceros,
tales como los costes de acciones de terceros (Drittwiderspruchsklagen)
interpuestas por el Acreedor correspondiente o los costes para asegurar el
vehiculo vendido. El Profesional debera hacer todo lo posible y razonable
para evitar acciones no autorizadas de terceros en relacion con el vehiculo
vendido y para asegurar el vehiculo vendido en caso de pérdida.

El Profesional proporcionara al Vendedor todos los documentos necesarios
para defender la posicién juridica del Acreedor correspondiente como
propietario condicional de la titularidad de los vehiculos frente a terceros,
salvo que disposiciones legales imperativas dispongan lo contrario.

Todos los riesgos asociados con el vehiculo adquirido por el Profesional
pasaran al Profesional en el momento de la celebracion del Contrato de
Compraventa de Vehiculo Usado. En particular, el Profesional asumira (i) los
riesgos, responsabilidades, impuestos y tasas asociados con el transporte,
la titularidad, la posesion (Besitz), la responsabilidad (Haftung) y la
explotacién (Betrieb) del vehiculo vendido vy (i) los riesgos,
responsabilidades, impuestos y tasas asociados con la intervencién
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soberana (hoheitliche Eingriffe), e indemnizara al Acreedor pertinente frente
a todos dichos riesgos, responsabilidades, impuestos y tasas.

3. Documentos y matriculacion. Hasta que el Profesional haya cumplido
integramente las obligaciones derivadas de los Contratos y del Contrato de
Aplazamiento, el Profesional no tendra derecho a la posesion de la parte Il del
certificado de matriculacion del vehiculo (Registreringsbevis del 2), y el
Vendedor o AUTO1 Finance estara autorizado a retener dichos documentos. El
Vendedor o AUTO1 Finance podra encargar a otras empresas del Grupo AUTO1
y/o a proveedores de servicios externos la custodia de los documentos del
vehiculo, quienes a su vez podran subcontratar la custodia a proveedores de
servicios externos. Al matricular el vehiculo en el Registro Sueco de Trafico por
Carretera, también debera inscribirse la cladusula de reserva de titularidad.

Xl. Garantias Adicionales

1. Con el fin de garantizar todas las reclamaciones presentes, futuras y
condicionales del Vendedor y AUTO1 contra el Profesional (incluyendo tarifas,
costes y gastos), asi como el pago de la Tarifa de Subasta y Tarifas bajo los
Acuerdos y el Acuerdo de Aplazamiento, el Profesional cede al Vendedor, al
concluir los Acuerdos respectivos para cada vehiculo, las siguientes
reclamaciones, de ser aplicables, de manera previa:

a. todas las reclamaciones presentes y futuras contra los clientes finales por
el pago del precio de compra derivado de las ventas de vehiculos concluidas
0 aun por concluir, siempre y cuando el acuerdo de compra pertinente con
el cliente final se refiera a un vehiculo vendido al Profesional por el
Vendedor en base a los Términos y Condiciones de Venta.

b. todas las reclamaciones presentes y futuras del Profesional derivadas de
dafos, destruccion, pérdida, robo u otra pérdida (sonstiges
Abhandenkommen) del vehiculo vendido contra (i) la parte responsable del
dafio (Schadiger) y/o su entidad aseguradora de responsabilidad civil, y
contra (ii) otras aseguradoras, incluidas las aseguradoras del Profesional
y/0 otras terceras partes.

c. todas las demas reclamaciones del Profesional contra terceros en relacién
con el vehiculo vendido, en particular, las reclamaciones de la
entrega/restituciéon (Herausgabe) del vehiculo vendido derivadas de
contratos de transporte concluidos por el Vendedor o los representantes
autorizados del Vendedor, transportistas o transitarios para el envio del
vehiculo vendido al Profesional, reclamaciones contra terceros para la
entrega (Herausgabe) de documentacién/papeles del vehiculo, incluidos los
documentos de transporte, asi como reclamaciones del Profesional contra
terceros derivadas de cualquier arrendamiento o leasing del vehiculo
vendido; asi como,

d. cualquier cantidad excedente de la ejecucion de garantias de acuerdo con
este parrafo V.

2. ElVendedor acepta por medio de las presentes todas las cesiones conforme a
este parrafo V.
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C. Otras Condiciones Contractuales

Proteccion de Datos

Ademas de lo dispuesto en la Seccidén D, Punto IV de los Términos y Condiciones de Venta,
se aplicara lo siguiente:

V.

El Vendedor y AUTO1 pueden transmitir a AUTO1 Finance cualquier informacién
recibida del Profesional y/o terceros en relacién con las actividades del Profesional en
la plataforma comercial que pueda ser relevante para la solvencia del Profesional, en
particular, pero sin limitarse a, el nombre y apellidos y/o nombre de la empresa del
Profesional, la direccién del Profesional, uno o mas contactos del Profesional, la suma
del precio de compra respectivo, la Tarifa de Subasta y las Tarifas respectivas, los
detalles bancarios del Profesional, un puntaje crediticio del Profesional obtenido de
terceros, asi como informacion sobre la historia comercial del Profesional, en
particular, pero no limitado a, el nUmero de vehiculos ya comprados a AUTO1 Group
(a ciertos precios o dentro de un cierto periodo) y/o la duracién de la relacion comercial
con AUTO1 Group.

Responsabilidad

Sin perjuicio de lo dispuesto en la Seccion B, Punto VIl de los Términos y Condiciones
de Ventay la Seccion D, Punto Il de los Términos y Condiciones de Venta, el Vendedor
y AUTO1 solo seran responsables por dafios resultantes de un incumplimiento
intencional (vorsdtzlich) o por negligencia grave (grob fahrldssig) de sus deberes. Esto
no se aplicarad en el caso de dafios que resulten en lesiones a la vida, el cuerpo o la
salud, o en el caso de incumplimiento de obligaciones consideradas esenciales para el
cumplimiento de los derechos y obligaciones mutuos derivados de los respectivos
Acuerdos, es decir, cuyo incumplimiento podria poner en peligro los valores
fundamentales del Acuerdo subyacente.

Contrato a Favor de Terceros

Cualquier Acreedor puede hacer valer todas las reclamaciones contra el Profesional
en el ambito de estos Términos y Condiciones de AUTO1 Finance a través de un
contrato a favor de terceros (Seccion 328 y siguientes del Cédigo Civil Aleman (BGB)).

Miscelanea

1. Si alguna disposicion de estos Términos y Condiciones de AUTO1 Finance es
declarada invalida, nula o, por cualquier motivo, inaplicable, dicha disposicion
se considerard separable y no afectara la validez y aplicabilidad de las
disposiciones restantes.

2. Todos los contratos, relaciones juridicas y relaciones comerciales sujetos a
estas CGC de Financiacién AUTO1, asi como los derechos de crédito asociados
y resultantes, se regiran por el Derecho aleman (salvo la Seccion B Punto V,
que se regira por el Derecho francés; la Seccion B Punto VI, que se regira por
el Derecho austriaco; la Seccién B Punto VII, que se regira por el Derecho
espafiol; la Seccién B Punto VIII, que se regira por el Derecho belga; la Seccion
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B Punto IX, que se regira por el Derecho neerlandés; y la Seccién B Punto X,
que se regira por el Derecho sueco), con exclusion de la Convencion de las
Naciones Unidas sobre los Contratos de Compraventa Internacional de
Mercaderias.

3. Los presentes T&Cs de AUTO1 Finance sélo son vinculantes en aleman. Si
estan disponibles en otros idiomas, éstas son simplemente traducciones no
vinculantes para una mejor comprensién linguistica y no tienen ningun valor
legal.

4. El lugar exclusivo de jurisdiccion para todas las reclamaciones presentes y
futuras derivadas de la relacién comercial entre las partes es el tribunal local
(Amtsgericht) Kreuzberg, Berlin o el tribunal superior a este si la competencia
material (sachliche Zustdndigkeit) recae en este ultimo. El Vendedor, AUTO1 y
cualquier Acreedor también tienen derecho a demandar al Profesional en su
lugar de jurisdiccion general.

(Versién: Marzo 2026)
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